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Ziel dieser Investor-Relations-Arbeit ist eine transparente und faire Finanzkommunikation mit allen Marktteilnehmern, um das Vertrauen in 
die Qualität, Strategie, Seriosität des Investments, die Chance und des Potentials die sich daraus ergibt zu informieren.
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• wie ein Private Equity Investor, ein aktivistisches Shareholder Value und denen ein Werttreiber 
zur Unternehmenswertsteigerung keine Fremdwörter, sondern elementare Bestandteile ihres Denken sind.

• ihr Vermögensportfolio umstrukturieren wollen und ein Direktinvestment bevorzugen, das höhere Renditen 
ermöglicht als andere Asset Allokation zusammen erbringen. 

• einen unternehmensorientierten Weitblick haben, die Ertragsstarke Renditepotentiale identifizieren und realisieren wollen.

• Das Marktumfeld im Gütertransport und der Waggonvermietung generiert EBIT Margen von 40 %

Höhere Renditen durch ein Investment im Selbsteintritt mit neuen Güterwaggons in die Transport Branche.
Der innovative patentierte Güterwaggon ermöglicht eine Kapitalrendite IRR (größer als) >30 % für Private Equity Investoren                                                       

Wir bieten für Investoren die

Special Purpose Acquisition Company (Spac)

Als Finanzinvestor den Trend und Vorteil von Spacs in einem Waggoninvestment erkennen und 
selbst aktiv werden als Private Equity Investor ?
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Strukturierte Finanzierung mit einem Spac Modell
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Finanzierung und Vermietung von Eisenbahn Equipment oder ein Selbsteintritt mit dem Equipment ?

Welches Geschäftsmodell ist profitabler?

Einen Quantensprung für unsere Profitabilität:

Wir sind Finanzinvestoren und keine Transportunternehmer:
Wir denken anders als die Transportunternehmer:

Ergebnisbezogen und nicht sachbezogen.

Für uns als Finanzinvestoren ist die Transportwirtschaft nur ein Mittel zum Zweck, in dem wir 
Wertsteigerung erkennen, die Spielregeln, das Nutzungsverhalten ändern und den lukrativsten 
Verkehrsträger einsetzen, um eine überdurchschnittliche IRR Rendite >20% zu erzielen.

Als Finanzinvestor mit strategischer Kompetenz und einem strukturierten Prozess sämtliche Wertschöpfungspotenziale erkennen – und sie auch ausschöpfen

Jedes Unternehmen verfügt über eigene Kriterien zur Einschätzung der Profitabilität, einer der Schlüsselindikatoren ist die 
Entwicklungsfähigkeit des Unternehmens, die Profitabilität in der Transport- und Logistikbranche weiterzuentwickeln
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• Rentabilität und Beteiligungsmodell einer Waggonfinanzierung für Investoren

• Rendite und Bewertungsmodell mittels eines Spac Modell und eines LBO Modell Seite 5..11

• Dieser Prozess ermöglicht uns kein Investmentrisiko für das Investierte Kapital zu erlangen

Werden Sie Mitglied des Clubs Spac der Einzelaktionäre: 1 Aktie zu 10 € genügt!

• Jeder Einzelaktionäre ist eine wichtige Komponente der Kapitalstruktur des Konzerns. 
Dank der robusten Leistung des zukunftsorientierten Managements des Konzerns als Voraussetzung für eine kontinuierliche 
Kursverbesserung nimmt jeder Aktionär am Wachstumserfolg des Unternehmens teil.

• Hohe Rendite bei keinem Risiko gleich einer Festgeldanlage gilt nur wen man die Spielregeln versteht
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Fundraising Ziel 14 Mio. € zu 10€ Buchwert pro Aktie = 1 400 000 Stück - Dividende 4 620 493 p.a. 
= (Residualgewinn, Wertbeitrag, Value Added) = Dividende pro Aktie 3,30 € 

Abzinsungsrate IRR. 7,54 %Verkauf der Aktien nach 3 Jahren
3,30/0,0754 = 43,78 €  Wert der Aktie, eine Steigerung von 430% in 3 Jahren.
Gesamtwert aller Aktien 43,78€ x 1 400 000 = 61 292 000 € im 3. Jahr.

Als Investor den Zusammenhang und Vorteil eines Spac Modell erkennen. 
Interpretation, Performance und Aussage einer Spac Gründung, Investoren beteiligen sich mit 10€ pro Aktie an der Süd Waggon Leasing B.V. 

Waggonvermietung (1000 Wagen)

Variante 1
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Kosten der 1000 Waggons im Wagenladungsverkehr                                             157.800 000 € 

Residualgewinn p.a. in der Logistik in der Waggonvermietung  
60,8 Mio.€                                                                                                 4,4 Mio.€                 

Rendite Risiko Profil aus der Sicht eines Finanzinvestors im Selbsteintritt  

Ein Selbsteintritt bei gleicher Investitionssumme erreicht nach 6 Jahren einen 47 fachen höheren 
Unternehmenswert als die Vermietung von  Waggons, eine Steigerung der Eigenkapital Rendite um
1370 %  von 32% auf 473%.

Anwerben von talentierten Disponenten mit einer Umsatzbeteiligung! (Schlüsselposition) 
mit einer Bezahlung (Management Fee) von 123 000 € pro Jahr (264 Disponenten)

Welches Investment hat nach 5 Jahren den Größeren Unternehmenswert NPV und IRR

die Vermietung von 1000 Waggons, oder Gütertransport mit 1000 Waggons in Eigenregie zu 
marktüblichen Frachtpreisen Linz-Rotterdam -Linz

• Es macht Sinn, Investitionsalternativen im Voraus anhand der geforderten Rendite zu bewerten. 
• Entscheidungsregel 1: Interner Zinsfuß (IRR) > geforderte Rendite 
• Entscheidungsregel 2: Je höher der Interne Zinsfuß, desto vorteilhafter die Investition 
• FORMEL: Der Interne Zinsfuß (IRR) ist definiert als der Prozentsatz, bei dem der Kapitalwert (NPV) gleich Null ist: 



Auswirkung auf ein Investment in 1000 Waggons,  Schienenlogistik in Eigenregie durch eine              
überlegene Wettbewerbsposition und ein aufrichtiges eigentümerorientiertes Management

Schlüsselstellung für eine Steigerung der Rentabilität im Schienengüterverkehr ist der paarige Verkehr zwischen unpaarigen Gütern
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• Als Alternative zur Vermietung von Eisenbahnequipment ein Selbsteintritt in den Transportmarkt

• Was haben Finanz - Investoren im Überfluss was die Mietkunden 
nicht haben! Kapital

• Durch eine überlegene Wettbewerbsposition und ein aufrichtiges 
eigentümerorientiertes Management ist eine höhere Rendite 
erzielbar.

• Es sind Zielrenditen des internen Zinssatzes IRR > 30% auf das 
Gesamtkapitals erreichbar.

• Güterströme sind vorhanden, Übernahme von potenziellen 
Transportunternehmen oder akquirieren von Fachpersonal und in 
einem Profitcenter führen. 

• Konzentration nur auf Full Truck Ladungen (FTL) die heute 80% der 
Güterströme ausmachen und die einen besseren Preis haben als 
herkömmliche Zugladungen.

• Einsatz nur im Long Distanz Verkehr >1000 km um die Stärken  des 
Economies fo scale auszuschöpfen.

• Hohe Renditen bei Veräußerung der Beteiligung in einer LBO Asset 
Deal Struktur oder in einem Secondary Deal 
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Den Zusammenhang und Vorteil eines Spac Modell erkennen 
Interpretation, Performance und Aussage einer Spac Gründung, Investoren beteiligen sich mit 10€ pro Aktie an der Süd-Waggon Leasing B.V.

Fundraising Ziel 25 Mio. € zu 10€ Buchwert pro Aktie = 2 500 000 Stück - Dividende 60 660 900 p.a. 
= (Residualgewinn, Wertbeitrag, Value Added) = Dividende pro Aktie 24 € 

Abzinsungsrate 6,88%. Verkauf der Aktien nach 5 Jahren
24/0,0688 = 348 €  Wert der Aktie, eine Steigerung von 3380% in 5 Jahren.
Gesamtwert aller Aktien 348 x 2 500 000 = 870 000 000 €
Rendite pro Aktie pro Jahr 676 %

Wert der Aktie von 10€ in fünf Jahren auf 348€ (KGV 14,5) 
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Gewinnaufteilung und Vermögenszuwachs bei einer 
Strukturierten Finanzierung in einem Spac Modell

Sponsoren (Initiatoren) eines Spac Modell bekommen in der Regel einen 
Anteil von 20% des investierten Kapitals zugesprochen wenn nicht mehr. 

Berechnung einer Beteiligung pro Aktie im Selbsteintritt abzüglich 20% 
Gewinnbeteiligung inkl. einer 25 % Kest. Besteuerung für den Investor 
bei einer Abzinsungsrate  von 6,88 %.

Berechnung basiert auf die Daten der vorigen Seite. (Relativ)

Exponentielles Wachstum der 10€ auf 211€ in 5 Jahren



• Disruptive oder revolutionäre Innovationsstrategie: 

• die Spielregeln auf dem Markt oder im Nutzungsverhalten werden verändert; ein 
neues Produkt oder neue Einsatzmöglichkeiten revolutionieren den Markt 

• Dieser Prozess ermöglicht uns kein Investmentrisiko für das Investierte Kapital zu erlangen

• Interpretation dieser Rentabilitätsanalyse.

• Verkauf des Investments (Waggons) mit einem Eigengeschäft 

• Wenn man als alternative zu der Waggonvermietung im Jahr selbst 100 Transporte Linz-Rotterdam Linz 
durchführt und 29 € pro to Fahrt und Waggon verrechnet, steigt der Interne geforderte Zinsfuß des Eigenkapitals 
um 846 % von 50 % auf 473 %. (CROE) Cash Return on Equity 

• Unternehmenswert: Wir Investieren 154 Mio.€ davon 25Mio.€ Eigenkapital und machen jährlich einen Free Cash 
Flow von 75 Mio. € 

• Wenn jemand die 75 Mio. Free Cash Flow mit einem Wacc Zinssatz von 6,88% bewertet, dann zahlt er uns 
1066Mio.€  davon ziehen wir die Investitionssumme von 157,8 Mio.€ ab und es bleibt ein Kapitalwert (Gewinn) 
von € 908,7 Mio. Entspricht einer Rendite der Jahresannuität p.a.  Gesamtkapital 121 %   Eigenkapital 1328 %

• Unter der Voraussetzung der Käufer  will nur eine Rendite von 50% auf das eingesetzte Eigenkapital
und der Anteil des Eigenkapitals ist 10% - Fremdkapital 90% mit einem Zinssatz von 2,4%

Welche Innovationsstrategie ein Unternehmen verfolgt, hängt von der Unternehmensphilosophie und den Unternehmenszielen ab. 
Zwei Vorgehensweisen bieten sich an:
• evolutionäre Innovationsstrategie: Kontinuierliche, oft nur graduelle Verbesserungen von Produkten, Dienstleistungen oder Prozessen mit Blick auf bestehende Kunden.

• Fazit ist, das man als Kapitalgeber sich nicht auf die mickrigen Zinserträge in einer
Leasingfinanzierung und Waggonvermietung beschränken sollte, das Risiko tragen, aber den
Gewinn anderen Überlassen.

• Als Kapitalgeber sollte man immer den Eintritt in die Selbstwerbung als Mittel zum Zweck
betrachten, um eine Rendite größer der Marktrendite von 7 % zu erzielen.

Wilhelm Kutschera 10

https://www.wko.at/service/innovation-technologie-digitalisierung/zu-innovationen-fuehren.html


Private Equity LBO Deal Struktur - Investment in 1000 Waggon Exit im 5. Jahr, so funktioniert es!

Als alternative zu einem Long Term Investment in der Waggonvermietung, sind in einem Leverage
Buyout (LBO) Deal höhere Renditen des Eigenkapitals erzielbar als 18% p.a.
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Variante 2
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Der Investor erwirbt neue patentierte Güterwaggons durch eine eigens zu diesem Zweck neu gegründete Holding um ein Leverage Potential ausnützen zu können. Der 
Kaufpreis beträgt pro Waggon 140 000€

14.000€ als Einlagen des Investors als nachrangiges Ergänzungskapital (Eigenkapital) und ein Bankdarlehen von  140 000€ pro Waggon. Der geforderte Zinssatz für das 
Eigenkapital ist 25 % p.a. Nach 5 Jahren wird das Investment an Private Equity oder alternativen Investmentfonds als Secondary Deal mit einem EBIT-Multiplikator von 11 
verkauft.= (ein Wacc Zinssatz 9%) Der Rückfluss des Eigenkapitals beträgt nach 5 Jahren  42 725€,  entspricht einer Eigenkapital - Rendite von 41,04% pro Jahr vor Steuern. 
Der Beteiligungsanteil am Gewinn ändert sich in den  Case Szenarien, hat aber keinen Einfluss auf die Rendite des Anlegers. 
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Rendite %

32,6 %

5,98 %

4,2 %

Kennzahlen der VTG Waggonvermietung mit einer 

Schienenlogistik in Eigenregie 

Mitarbeiter 1452  Gewinn pro Mitarbeiter 31.336 €   Umsatz je 736.225 €

Ein Investment in 1000 Waggons mit einem Selbsteintritt, Erwirtschaften einen 
1,3 mal größeren Gewinn als so manche Waggonvermieter mit 90.000 Waggons

Mitarbeiter 272 Gewinn pro Mitarbeiter 222.355 €   Umsatz je 723.187 €

Als Investor mit strategischer Kompetenz und einem strukturierten Prozess sämtliche 
Wertschöpfungspotenziale erkennen und sie auch ausschöpfen. 

Worauf es dabei ankommt und welche Rolle der Multi Liner Waggon spielt

13,97 %
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Kein Systemanbieter und diverse Waggonvermieter, mit ihren modularen Aufbauten, 
ermöglicht eine so hohe Rentabilität, wie der patentierte Multi Liner

bei gleichen Frachtpreisen und den selben Destinationen, wie der paarige 
Wagenladungsverkehr vs Intermodalverkehr.

Conclusio

Wagenladungsverkehr ist profitabler als der Intermodalverkehr!

Danke für Ihre Aufmerksamkeit.

Mit dem innovativen Waggon als Werttreiber können wir jedes Logistikunternehmen in
den USA und in der EU in einem M&A Deal erwerben und es in eine Ertragsperle verwandeln.


